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Lacampagne et groupe Payant duo gagnant avec New Holland Construction
Quelque 300 invités se sont rendus à la journée porte ouverte organisée par Lacampagne, concessionnaire New Holland Construction dans le Sud-ouest. Une participation exceptionnelle qui confirme le caractère toujours attractif pour les professionnels de ce type d’évènements et permet d’augurer de belles perspectives pour cette société du groupe Payant, dans une région riche en projet d’envergure. 
Une dynamique nouvelle

Repris par Payant en septembre 2009, la société Lacampagne, qui assure la commercialisation des gammes New Holland Construction sur sept départements répartis sur les régions Aquitaine et Midi-Pyrénées, bénéficie pleinement de la dynamique de groupe. Cette enseigne a été crée en 1938 par Jean Lacampagne pour distribuer des matériels de chantier d’abord dans le Béarn puis en Aquitaine avec son implantation à Mérignac en 1975. Pour répondre à la demande de ses clients, une entité spécialisée dans la location de matériels compacts et de matériels de production avec chauffeur, baptisée Locatlas, a été crée dès 1981.  

« Les deux sociétés bénéficient d’une bonne notoriété », observe Pierre Llorach, directeur général du groupe Payant, en charge notamment du suivi de Lacampagne et Locatlas. Pour le dirigeant, les journées portes ouvertes sont toujours indispensables car elles permettent d’échanger avec les clients, les fournisseurs, le personnel et différents partenaires. « Ce type de journée constitue un moment privilégié pour apprendre, comprendre, se ressourcer et parler d’avenir », indique Pierre Llorach, qui ajoute : « placée sous le signe de la proximité de nos équipes et de la convivialité, elle exprime les valeurs que nous revendiquons car elles nous différencient au quotidien ». 

Dressant le bilan de cette journée, Pierre Llorach souligne la vocation « historique » de matériels pour les professionnels des différentes spécialités des travaux publics : route, terrassement, canalisation, mais aussi VRD, démolition, environnement et recyclage, de nouveaux métiers abordés avec professionnalisme.

L’édition 2011, qui s’est déroulée le 23 juin dernier, revêtait un caractère particulier, au regard des nombreuses nouveautés exposées, symbole du rajeunissement des gammes New Holland Construction à l’instar de la pelle sur pneus WE150, dans la classe des machines de 15/16 t. Les pelles sur chenilles ne sont pas en reste avec pas trois de machines : E215B (22t) Mono et Triple, E135B flèche et E70B SR (9t) à double déport et lame frontale, idéale pour les travaux en milieux urbains. Autre sujet d’intérêt, la mini-pelle E29B SR, qui se positionne sur le segment des 3 t.  

« Cette journée nous a permis de constater un souffle nouveau, avec un retour progressif des investissements », commente Pierre Llorach. Si l’attentisme est encore prégnant, les beaux et nombreux projets qui se profilent dans la région, comme la ligne à grande vitesse SAE ou l’autoroute A63, incitent à un certain optimisme qui devrait se concrétiser dès que les travaux de sous-traitance seront attribués. Avec ses deux implantations de Pau et de Mérignac, Lacampagne bénéficie d’une localisation géographique stratégique devant lui permettre d’accroître la visibilité de la marque localement.

La puissance d’un groupe
Déjà présent dans la région par son activité Forêt, le groupe Payant présidé par Jean Louis Llorach a choisi de développer dans cette partie de l’hexagone aux côtés de New Holland Construction afin d’optimiser les synergies et de consolider ses positions de tout premier distributeur de matériels en France. 

« Dans le cadre de la stratégie de développement du groupe Payant, l’intégration de Lacampagne Locatlas fait sens », souligne Pierre Llorach. De fait, par l’étendue de son offre et la variété des métiers couverts, le distributeur intervient sur différents marchés à cycles différents. De fait, les complémentarités sont totales, tant sur le plan géographique que des produits et des segments de clientèle.

L’équipe commerciale, constituée de trois personnes encadrées par un responsable, est chargée de mettre en œuvre une politique ambitieuse, y compris sur les nouveaux métiers identifiés. 

Grâce à sa surface financière, le groupe Payant apporte à Lacampagne Locatlas les moyens d’atteindre des objectifs ambitieux grâce à un stock conséquent, gage de disponibilité des machines, une réactivité commerciale en phase avec les exigences des exploitants ainsi qu’une connaissance poussée du produit New Holland grâce à une expertise technique avérée.

Des investissements ont été réalisés dans la rénovation des locaux de Mérignac, Locatlas ayant vu son parc locatif renouvelé et augmenté. Les équipes techniques ont également été renforcées, l’objectif étant d’apporter une qualité de service après vente élevée. 

« La réactivité et l’expertise technique mais aussi la disponibilité des machines neuves ou d’occasion grâce à l’engagement du groupe Payant qui porte en stock un nombre de matériels important disponibles le jour J valorisent Lacampagne et, au travers de ses concessionnaire New Holland Construction en France », estime Pierre Llorach.

Autant d’acquis qui doivent contribuer à conforter, sous la houlette de Gilles Beaufranc son directeur, l’enseigne Lacampagne dont la vocation, plus de 70 ans après sa création, est toujours d’accompagner ses clients sur le long terme avec sa marque phare. « Une constante chez Payant, qui, à l’image de New Holland Construction a su tisser des relations durables avec ses fournisseurs et ses clients », conclut Pierre Llorach.  
Turin, 28 juillet 2011

En vous rendant sur notre site Web, vous pourrez télécharger des fichiers de textes et d'images haute résolution en lien direct avec ce communiqué de presse (jpg 300 dpi, CMJN) : www.newholland-tools.com/press-kit
New Holland Construction est une marque d’engins de chantier proposant une gamme complète dans le monde entier ; elle gère un réseau de 800 concessionnaires et compte plus de 2100 points de vente dans 100 pays. La société rassemble les compétences et les ressources de ses services commerciaux, industriels et financiers à travers le monde.  Forte de l’expérience issue de ses origines, New Holland est fière de proposer des produits de grande qualité, technologiquement à l’avant-garde et parfaitement conformes aux normes de sécurité et aux réglementations environnementales. New Holland Construction est une marque de CNH Global N.V., une filiale en majorité détenue par Fiat Industrial S.p.A. (FI.MI). Pour en savoir plus, rendez-vous sur le site www.newholland.com.
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