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Hidratècnic presenta la nueva mixta 580ST de Case en su Jornada de Puertas Abiertas 

El pasado 22 de octubre, Hidratècnic, Distribuidor Oficial de Case para Barcelona y provincia, celebró una Jornada de Puertas Abiertas a la que acudieron más de 200 profesionales del sector. Los asistentes pudieron conocer de cerca las nuevas series de la marca y su línea de motores Tier 4 Interim, con la exhibición de la imponente retrocargadora 580ST, la cargadora de neumáticos 821F, las nuevas excavadoras de cadenas CX370C y CX470B y la mini cargadora SR150.

Case Construction Equipment está apoyando a sus distribuidores más que nunca, propiciando y respaldando con su presencia todas las actividades comerciales que éstos llevan a cabo. La más reciente de ellas ha sido la Jornada de Puertas Abiertas que organizó Hidratècnic del Vallès el pasado 22 de octubre en sus instalaciones de Barberà del Vallès (Barcelona), con el objetivo de acercar a clientes y no clientes los nuevos modelos de Case. 

El evento contó con la asistencia de más de 200 invitados, el personal de Hidratècnic en pleno y un equipo de Case compuesto por 6 personas: Olga Balseiro, Responsable de Desarrollo de Red, Mari Carmen Gómez Salazar, Jefe de Área en España Case CE, Javier Muñiz, especialista de producto, Salvador Guino, Jefe de Ventas de Recambios y Pedro Cobo Rico, Jefe de Área en España y Portugal Case CE. Éste último se refirió a la Jornada como “un encuentro muy agradable, lúdico, en el que la imagen del Distribuidor queda muy reforzada”. Además, Pedro Cobo valoró muy positivamente la labor de Hidratècnic durante estos años. “Estamos muy contentos con la evolución que ha tenido la marca en términos relativos en la provincia de Barcelona, en donde en estos últimos 5 años hemos llegado a doblar la cuota de mercado. Esto se debe sin duda alguna al gran esfuerzo que han realizado en conjunto CASE con Hidratècnic”, ha comentado.

Con la mirada puesta en el futuro

La Jornada de Puertas Abiertas comenzó a las 9 de la mañana y se prolongó hasta las cuatro de la tarde, con una afluencia de visitas constante. Además de un completo desayuno de bienvenida, los asistentes disfrutaron también de un excelente catering que tuvieron a su disposición durante toda la jornada. “A partir de las once el movimiento fue continuo. Los clientes acudieron con sus familias, creando un ambiente festivo y de integración, muy en consonancia con el espíritu familiar de Hidratècnic”, explica Francisco Simón, técnico comercial de la empresa y uno de los organizadores del evento. Música en directo y un sorteo con premios de recambios Case por valor de 2.000 euros pusieron el toque lúdico a la cita. 

En el acto estuvieron presentes los dos gerentes y socios fundadores de la empresa, Antonio Rodríguez y Delfín Rodríguez, quien en su discurso de bienvenida habló de “un futuro ilusionante, a pesar del mal momento que atraviesa el sector” y agradeció al equipo de Case la colaboración y el apoyo que estaba prestando a la compañía. “Nuestra experiencia como Distribuidor de Case ha sido muy positiva. El poder representar una marca como la de Case durante tantos años nos ha dado una posición bastante sólida dentro de este duro mercado”, declaró. También señaló “el gran servicio y disponibilidad hacia el cliente final” como los puntos fuertes de Case, y añadió: “Para nosotros siempre ha sido lo más importante, y siempre ha ido muy ligado a nuestra filosofía de empresa. También ha sido fundamental la amplia gama de producto, así como sus constantes progresos técnicos siempre a la vanguardia del mercado”.

Francisco Simón dirigió también unas palabras a los presentes para agradecer su asistencia y presentó las nuevas máquinas, alabando la nueva gama. “Case innova, su producto es el más competitivo actualmente en el mercado por su relación calidad precio e innovación. Son ventajas que hay que aprovechar. Por eso nosotros vamos a seguir luchando y apoyando a nuestros clientes como siempre hemos hecho”. 

Por su parte, Pedro Cobo aseguró: “Nuestros productos jamás han sido tan competitivos como los son ahora, desde el punto de vista de comportamiento, fiabilidad y eficiencia de consumo Queremos que las nuevas generaciones de Hidratècnic se unan, continúen y mejoren junto a Case, la gran labor desarrollada por las generaciones predecesoras. Nos estamos preparando para continuar con la tendencia de crecimiento y consolidarla en Cataluña para él momento en que el mercado levante”. 

La nueva mixta 580ST causó sensación 

Según ha explicado Pedro Cobo: “Hidratècnic ha sido la cara visible de Case en Barcelona durante muchos años, a lo largo de los cuales hemos consolidado una base de clientes fieles a la marca y al servicio. Esta colaboración ha sido especialmente significativa en máquinas grandes que requieren de mayor fiabilidad y exigencias”.

En el evento fueron precisamente las máquinas de gran tamaño las que acapararon la atención de los clientes, que tradicionalmente han asociado a Hidratècnic con este tipo de maquinaria. El propio Francisco Simón destacó el éxito que tuvieron las máquinas exhibidas: “Me sorprendió que a pesar del mal tiempo, prácticamente todo el día hubo más gente en la zona exterior, alrededor de las máquinas, que a resguardo en el interior, comiendo o charlando. Y en especial, la nueva mixta 580ST causó verdadera sensación”. 

La 580ST con transmisión Powershift pertenece a la nueva generación de retrocargadoras de Case, que ofrecen el máximo rendimiento, seguridad, comodidad y productividad. Está equipada con un potente motor de bajo consumo, Tier 4 Interim que ofrece hasta un 10% de ahorro de combustible respecto de los anteriores modelos, y una cuchara delantera un 20% mayor, multiplicando así el rendimiento de carga. Las funciones innovadoras y especial diseño de esta mixta que es todo potencia, con un peso en orden de trabajo de 8.050 kg y una capacidad de elevación de 4.610 kg, satisfacen las tareas más exigentes. 

Otra “grande”, la nueva cargadora de ruedas 821F, también llamó la atención entre los asistentes. También está equipada con un motor Tier 4 Interim  de 6,7 litros que desarrolla una potencia de 227 CV. Incorpora la tecnología de Reducción Catalítica Selectiva (SCR) para cumplir con las exigencias en materia de emisiones de la norma Tier 4 provisional y, a la vez, obtener más potencia y mayor ahorro de combustible. El resultado de todas las mejoras e innovaciones de esta nueva serie F son medibles: un 10% de ahorro en el consumo, un12% más de capacidad de carga y un 17% más de fuerza de arranque.

Las excavadoras de cadenas CX370C y CX470B y la mini cargadora SR150, las otras protagonistas

Las otras máquinas Case que se pudieron contemplar en las instalaciones de Hidratècnic fueron las excavadoras de cadenas de peso medio CX370C, de 36,7 toneladas, y CX470B, de 48,3 toneladas, ambas con un rendimiento de excavación de primera clase y una comodidad en cabina a toda prueba. Las dos máquinas han sido mejoradas para ofrecer más productividad, menores niveles de emisiones y menor consumo, ya que están movidas por un motor Tier 4 Interim con inyección múltiple, turbo de capacidad variable, doble recirculación de los gases de escape (EGR) y difusor de partículas diésel.

Por último, también tuvo su espacio una mini, la SR150, una mini cargadora productiva y potente, de 2.400 kg de peso en orden de trabajo y una potencia de motor de 49 CV. Con una cabina verdaderamente cómoda, que permite mayor rendimiento sin fatiga del operario, esta máquina de elevación radial esta diseñada literalmente para excavar, penetrar y empujar, con la mayor potencia del mercado 

Además de todas las nuevas aportaciones, Hidratècnic mostró también 2 mini excavadoras de la serie B, la CX40B y la CX50B, bien conocidas por sus clientes, pero no por ello menos apreciadas.

Hidratècnic del Vallès, S.L.

Hidratècnic, Distribuidor Oficial de Case para Barcelona y provincia desde hace más de 15 años, es una empresa familiar situada en Barberà del Vallès (Barcelona) Con una experiencia de más de 30 años, su actividad comprende la venta, reparación y mantenimiento de toda clase de maquinaria para obra, nueva y de ocasión. Su alta especialización y gran conocimiento del sector han colocado a Hidratècnic en una posición relevante en el mercado de la maquinaria, lo que le ha permitido colocar sus máquinas en muchas de las obras más importantes de la zona de los últimos años, como la ampliación del Puerto de Barcelona, la línea nueve del metro de Barcelona o la estación del Ave de La Sagrera, entre otras.

www.hidratecnic.com/
Pie de foto, de izquierda a derecha: Delfín Rodríguez, Olga Balseiro, Pedro Cobo y Francisco Simón.
Visitando nuestra página web podrá descargar textos e imágenes en alta definición relacionados con este comunicado de prensa (jpg 300 dpi, CMYK): www.casecetools.com/press-kit
Case Construction Equipment vende y mantiene una línea completa de maquinaria de construcción en todo el mundo, que incluye cargadoras y retrocargadoras (n.º 1), dúmperes articulados, excavadoras de cadenas y de neumáticos (y compactas), manipuladoras telescópicas, motoniveladoras, cargadoras de neumáticos (también compactas), rodillos vibradores de compactación, niveladoras de cadenas, minicargadoras, cargadoras compactas de cadenas, cargadoras en tractores y carretillas elevadoras todoterreno. A través de los distribuidores Case, los clientes tienen acceso a un auténtico socio profesional con equipo y servicio postventa de categoría internacional, garantías líderes del sector y financiación flexible. Encontrará más información en www.casece.com.

Case es una división de CNH Global N.V., cuyas acciones cotizan en la Bolsa de Nueva York (NYSE: CNH) y que es filial de Fiat Industrial S.p.A. (FI.MI), la cual posee la mayoría del capital. Encontrará más información sobre CNH en Internet, en la dirección www.cnh.com.
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