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CIMME fait le spectacle au Centre clientèle Case de Paris

Dans la continuité de ses actions commerciales et de promotion, CIMME a organisé ses journées professionnelles au Centre clientèle Case de Paris. Une première en 2011 pour le concessionnaire Case au cours de laquelle quelque 250 clients ont été accueillis afin de découvrir les modèles les plus récents et de participer aux sélections françaises du Rodéo, en présence de Henrik Starup, vice président CNH, Construction Equipment Europe.

Une formidable opportunité pour tous les participants d’évoquer la situation du marché et les perspectives d’avenir à l’heure de la reprise. Comme devait le confirmer Henrik Starup, la sortie de crise se profile, même si l’évolution du marché européen reste contrastée. Schématiquement, l’Europe du Nord a renoué avec la croissance quand le sud reste mal orienté.

« Au plus fort de la crise, 83.000 machines ont été facturées », rappelle Henrik Starup qui poursuit : « nous en avons facturé 105 000 l’année dernière, prévoyons 125 000 facturations cette année et 140 000 en 2012. La marque Case représente à elle seule 70% de ces volumes commercialisés sur le segment des gammes Construction par le groupe CNH en Europe. 

Comme le commente Henrik Starup, la présence historique de la marque explique pour l’essentiel cette performance, atteinte grâce à la vitalité du marché allemand dont les volumes de vente ont bondi de 80% au cours des premiers mois de l‘année, le premier débouché pour le constructeur. « La France est également en croissance, les ventes étant tirées par les investissements de loueurs qui procèdent au renouvellement de leur parc», se félicite Henrik Starup.

Cette manifestation, qui s’inscrit dans le cadre des différents évènements programmés cette année par Case, remporte un franc succès. Pour preuve, après CIMME, Griset Matériel, concessionnaire Case en Savoie a d’ores et déjà programmé l’organisation d’un Rodéo les 20 et 21 septembre  prochains, quelques semaines avant la grande finale qui se tiendra les 15 et 16 octobre 2011. A cette occasion, les meilleurs concurrents des différentes épreuves pourront se confronter et ainsi établir la hiérarchie nationale des meilleurs professionnels

De fait, le concept qui fait la preuve de son efficacité est plébiscité par les concessionnaires qui, comme CIMME entendent bénéficier des infrastructures du centre et du savoir-faire de l’équipe sur place. 

Comme l’explique Guillaume Defrenne, président du Directoire de G.D.I (groupe Defrenne), dont CIMME est une des composantes, « ces rencontres professionnelles permettent à nos clients de découvrir l’ensemble des nouvelles gammes Case dans un cadre privilégié de Monthyon ». 

Sur place et outre l’accueil des participants en nombre, tout est prévu pour la présentation statique et dynamique des machines, leur mise en situation et leur description technique détaillée. La convivialité est de mise, la bonne ambiance étant propice aux échanges informels. 

« L’organisation par atelier thématique est très appréciée car elle permet de s’informer, de solliciter les spécialistes pour des conseils et d’essayer les matériels », rapporte Guillaume Defrenne qui ajoute: « nos clients sont repartis très satisfaits, l’accueil qui leur a été réservé comme la découverte des nouveaux modèles Case faisant l’unanimité ».

Au programme, présentation technique des pelles hydrauliques –avec un focus tout particulier sur la nouvelle cabine-, chargeuses sur pneus, chargeuses-pelleteuses, mini-pelles et mini-chargeurs, mais aussi explications détaillées sur les motorisations Tier 4 Interim, source de beaucoup d’interrogations de  la part des exploitants. Autre préoccupation du moment, la question du financement, qui justifie la présence de CNH Capital, la captive financière du groupe Case - New Holland à même de proposer une palette complète de crédit personnalisé.

Un événement sur mesure

Pour les journées professionnelles de CIMME, le centre a vécu pendant 3 jours au rythme d’un programme personnalisé alliant ateliers pratiques et sessions plus théoriques dans une ambiance toujours conviviale et décontractée. 

« Les trois jours se sont formidablement bien déroulés, tous les invités participant aux différentes activités proposées « chacun a pu tester les machines par lui-même et en apprécier les performances », rapporte Tony Walton, directeur du Centre Clientèle Case de Paris, qui ajoute : « ce type d’opération permet de renforcer les relations d’un concessionnaire avec ses clients tout en valorisant la marque». 

Huit zones distinctes ont été aménagées dans l’enceinte du centre, dont 5 réservées à l’exposition statique de matériel. Une vaste aire d’évolution était dévolue aux évolutions dynamiques, chaque participant ayant la possibilité de tester, en toute sécurité, les modèles souhaités dans chaque gamme. 

Une opportunité unique, dont bon nombre d’invités ont su profiter. Ils ont ainsi pu constater par eux-mêmes les évolutions apportées aux développements les plus récents et apprécier la qualité, l’efficacité et la fiabilité des différents modèles. 

Le dispositif  mis en place pour CIMME était complété par deux espaces dédiés respectivement à CNH Capital et aux Pièces et Services, attestant la capacité du constructeur à proposer des prestations intégrées, en phase avec les attentes actuelles des professionnels du BTP.

Toujours très appréciée par les participants, la mise à disposition de quads, moyen idéal pour découvrir le site de Monthyon et vivre une expérience inoubliable dans un environnement privilégié.

L’esprit de compétition 

Autre sujet d’intérêt marqué, l’aire réservée aux épreuves de qualification au Rodéo Show organisé par le constructeur à l’échelle européenne et déclinée dans chaque pays au travers de sélections nationales.  

Quelque quarante compétiteurs se sont affrontés au cours de deux épreuves de rapidité et de précision, conçues pour mettre en évidence le savoir-faire des participants dans un esprit ludique et bon enfant.

A ce jeu, les meilleurs des trois jours de compétition ont été respectivement :

o
Jérémy Verhulst, conducteur d’engins de la société Verhulst TP à Hondschotte (59), le mercredi,

o
Richard Shuer, directeur de la société Richard TP implantée à Rupt sur Moselle (89), le jeudi,

o
Nicolas Pichon, dirigeant de la société Pichon de Briquebecq  (50), le vendredi.

Tous ont gagné leur place pour la grande finale nationale qui leur permettra de se confronter aux autres vainqueurs des différentes manifestations organisées par d’autres concessionnaires et, s’ils parviennent aux plus hautes marches du podium, à se hisser en finale européenne. 

Pour plus d’information sur le concours, pour vous enregistrer ou simplement pour suivre l’évolution de l’épreuve dans les autres pays, n’hésitez pas à vous rendre sur le site internet à  l’adresse : www.caserodeo.com
En vous rendant sur notre site Web, vous pourrez télécharger des fichiers de textes et d'images haute résolution en lien direct avec ce communiqué de presse (jpg 300 dpi, CMJN) : www.casecetools.com/press-kit.

Case Construction Equipment vend et assure le service d’une gamme complète d’engins de chantier dans le monde entier : chargeuses-pelleteuses (leader sur le marché), tombereaux articulés, pelles sur pneus et sur chenilles (incluant des modèles compacts), chargeurs à bras télescopique, chargeuses sur pneus (compactes incluses), chargeuses compactes sur pneus et sur chenilles. Dans les concessions Case, les clients ont à leur disposition de véritables professionnels, qui leur proposent des équipements et un service après-vente de première classe, des garanties incomparables dans le secteur et des options de financement flexibles. Pour plus d’informations, rendez-vous sur www.casece.com.

Case est une division de CNH Global N.V., dont les actions sont cotées à la Bourse de New York sous le symbole CNH, filiale possédée majoritairement par Fiat Industrial S.p.A. (FI.MI). Pour plus d'informations sur CNH, rendez-vous sur www.cnh.com.
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