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Numéro 7112
Case renforce son réseau dans le sud-est

Un nouveau concessionnaire rejoint le réseau de distribution Case Construction Equipment en France. Illustrant la volonté du constructeur de couvrir l’intégralité du  territoire métropolitain, la société Risa –qui se substitue à PMTP a désormais la charge de la commercialisation de l’ensemble des gammes Case sur trois départements : les Alpes-Maritimes (06), les Bouches –du-Rhône (13) et le Var (83) ainsi que le canton du Pertuis.

« Avec sa stratégie orientée vers le Service et ses ambitions commerciales, RISA partage notre vision d’évolution du métier de la distribution », se félicite  Eric Delorme, en charge du développement des réseaux matériels de Travaux Publics de Case en France. 

Case comme moteur de développement

La société RISA bénéficie d’une bonne notoriété dans le paysage professionnel. Filiale du groupe HTI elle a pour ambition de devenir rapidement un acteur de premier plan dans la distribution et la location tout en poursuivant  la fabrication de matériels de niche pour la construction et l’industrie, RISA veut axer son développement sur une marque de premier plan. Un choix de stratégie partagé par le constructeur:
« Nous sommes présents depuis près de 20 ans dans la distribution, disposons d’une situation financière solide et avons des ambitions claires dans ce secteur », expose Didier Foucou, directeur opérationnel (RISA), qui souligne les résultats commerciaux de la société sur la moitié sud de l’hexagone avec la marque Takeuchi (mini pelles et chargeuses compactes). « Une carte de choix mais qui à elle seule ne peut satisfaire nos ambitions ». résume Didier Foucou. Aussi, sur ces acquis, et considérant les perspectives de marché, le distributeur a décidé de poursuivre son développement avec CASE. 

« Case nous apporte une offre de full-liner avec des gammes de pelles hydrauliques sur chenilles et sur pneus, de chargeuses-pelleteuses et de chargeuses compactes parmi les meilleures du marché, ainsi qu’une gamme de mini pelles en technologie « rayon court » ( non proposée par Takeuchi) ; en capitalisant sur le parc existant et en faisant valoir le professionnalisme des équipes Risa, nous allons progresser rapidement», estime Didier Foucou, qui ajoute : « avec Case nous allons nous développer sur le segment des matériels de plus de 15 t » .  

 

Pour cela, il s’appuie sur une équipe d’une vingtaine de personnes réparties entre le siège de Vitrolles, près de Marseille et l’agence de Carros, près de Nice. « Nous nous inscrivons dans la continuité en mettant en œuvre des structures commerciales et SAV dédiées à la marque Case », note Saïd Berrabah, directeur commercial (Risa). 

Une stratégie pérenne

La région Provence-Alpes Côte d’Azur en général, et les départements concédés en particulier présentent de réelles opportunités pour le concessionnaire qui entend faire de la pelle hydraulique son fer de lance. La cible ? Tous les clients de la filière BTP, des grands comptes nationaux en passant par les carriers et les industriels mais aussi les artisans de la construction. Autant de professionnels privés de concessionnaires pendant quelques mois et vers lesquels Risa revient. 

« Nous nous sommes déjà lancés la reconquête de ces clients, l’accueil est prometteur », affirme Didier Foucou, qui pense pouvoir récolter les premiers fruits de sa démarche commerciale dès l’année prochaine. 

Case Construction Equipment vend et assure le service d’une gamme complète d’engins de chantier dans le monde entier : chargeuses-pelleteuses (leader sur le marché), tombereaux articulés, pelles sur pneus et sur chenilles (incluant des modèles compacts), chargeurs à bras télescopique, chargeuses sur pneus (compactes incluses), chargeuses compactes sur pneus et sur chenilles. Dans les concessions Case, les clients ont à leur disposition de véritables professionnels, qui leur proposent des équipements et un service après-vente de première classe, des garanties incomparables dans le secteur et des options de financement flexibles. Pour plus d’informations, rendez-vous sur www.casece.com.

Case est une division de CNH Global N.V., dont les actions sont cotées à la Bourse de New York sous le symbole CNH, filiale possédée majoritairement par Fiat S.p.A. (FIA.MI). Pour plus d’informations sur CNH, rendez-vous sur www.cnh.com
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