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Numéro 7097
MPMTP

La nouvelle vitrine de Case dans le sud-ouest

La reprise de MPMTP par SBMTP, filiale de PGATP, acteur de premier plan dans le distribution de matériels de BTP et carrières, a permis de réorganiser la distribution de Case dans le grand sud-ouest et d'y insuffler un nouveau dynamisme. Le road show et l'inauguration de la nouvelle agence MPMTP à Pau début juin, attestent du retour en force de la marque dans la région.

Animée en direct par Jack-Olivier Nouhaud, président des concessions SBMTP (Bretagne), SDMTP (Pays de la Loire), Barraud TP (Poitou-Charentes) et Solimat (Limousin), MPMTP vient consolider l'implantation de Case et d'autres marques complémentaires de référence, sur le grand arc atlantique avec 5 concessions, 15 agences, 200 personnes, l’ensemble représentant un chiffre d'affaires de 120 millions d'euros. Une nouvelle réalité que de nombreux clients et prospects ont pu découvrir au cours des quatre étapes du road-show placé sous le signe de la convivialité et de la disponibilité de tous.

A la rencontre des clients

«Dans un environnement conjoncturel peu dynamique, il nous a apparaît déterminant d'être actif, de bousculer nos habitudes et celles de nos clients, mais aussi de sortir de nos schémas traditionnels de vente et de promotion », justifie Jack-Olivier Nouhaud, qui souligne l'intérêt principal du concept « road-show » : apprécier la longueur de la gamme Case dans toute sa diversité, en évaluer les performances in situ, avec la possibilité de prendre en main les machines, tout en bénéficiant des conseils des démonstrateurs et des spécialistes produits. 

Une opportunité d’autant plus appréciée par les professionnels qu’elle s’accompagne d’une nouvelle dynamique dans la politique commerciale, avec des moyens financiers renforcés et des process de travail inédits, comme dans la démarche technique. Dans ce domaine, les maîtres mots sont la proximité et le professionnalisme.  « Nous nous engageons aux côtés de nos clients avec une démarche de proximité et de service», résume Jack-Olivier Nouhaud.   

Trois étapes à thème ont été programmées permettant de cibler respectivement les carriers, les terrassiers et les spécialistes des travaux forestiers qui ont réuni plus de 200 personnes représentant les grands groupes nationaux, les principaux acteurs régionaux ainsi que bon nombre de PME. Tous ont pu découvrir les évolutions les plus récentes de la gamme Case ainsi que les marques complémentaires sélectionnées par le distributeur pour consolider ses activités et s’ouvrir à de nouveaux segments de marché.

« Les nombreux contacts que nous avons eu pendant cette opération inédite dans sa forme nous ont conforté dans notre perception des choses : les clients sont demandeurs de ce type de manifestation et veulent retrouver les valeurs de Case », assure Jack-Olivier Nouhaud, qui poursuit : « nous leur avons promis la proximité, la réactivité et le professionnalisme; maintenant tout commence, il va nous falloir tenir cette promesse et répondre à leurs attentes ». 

Le road show s’est achevé sur un évènement: l’inauguration d’une base supplémentaire MPMTP dans la région, conformément à la stratégie de maillage cohérent du territoire. La nouvelle agence est implantée à Pau, dans la zone industrielle de Lons. Elle s’étend sur un terrain de près de 3 000 m2 dont 350 m2 couverts, abritant bureaux et atelier. Aux côtés de MPMTP Bordeaux et de MPMTP Pau, 2 agents couvrant respectivement les départements de la Dordogne et du Lot-et-Garonne, complètent la structure. L’illustration concrète du nouvel élan impulsé par la nouvelle équipe et qui doit permettre de conforter les positions de Case dans le sud de l’Aquitaine et, de fait, contribuer au développement de l’activité attendu dès cette année.  

Avec le démarrage du chantier de la ligne à grande vitesse Sud-Ouest Atlantique, la poursuite des travaux de l’autoroute A65, la mise aux normes autoroutières de la liaison vers l’Espagne, la région sud-ouest offre, de fait, des perspectives intéressantes pour les professionnels du BTP. 

Pour Jack-Olivier Nouhaud, cette manifestation atteste de la volonté clairement affichée de consolider et de développer, dans le cadre d'une politique à long terme, les relations commerciales et techniques. Comment ?  Grâce à la simplicité et à la facilité d'une proximité indispensable dans les métiers des TP et l'assurance d'un professionnalisme reconnu. Des arguments d’autant plus porteurs que la conjoncture reste difficile. Dans un climat d’attentisme général, les entrepreneurs qui restent à l’affût de réelles perspectives de croissance, ont besoin d’échanger et de se préparer à la reprise de l‘activité. En cela, l’objectif a été parfaitement rempli. A titre personnel, elle témoigne aussi de l'implication du dirigeant qui n'a pas hésité à déménager à Bordeaux après avoir repris MPMTP en septembre dernier.

Case Construction Equipment vend et assure le service d’une gamme complète d’engins de chantier dans le monde entier : chargeuses-pelleteuses (leader sur le marché), tombereaux articulés, pelles sur pneus et sur chenilles (incluant des modèles compacts), chargeurs à bras télescopique, chargeuses sur pneus (compactes incluses), chargeuses compactes sur pneus et sur chenilles. Dans les concessions Case, les clients ont à leur disposition de véritables professionnels, qui leur proposent des équipements et un service après-vente de première classe, des garanties incomparables dans le secteur et des options de financement flexibles. Pour plus d’informations, rendez-vous sur www.casece.com.

Case est une division de CNH Global N.V., dont les actions sont cotées à la Bourse de New York sous le symbole CNH, filiale possédée majoritairement par Fiat S.p.A. (FIA.MI). Pour plus d’informations sur CNH, rendez-vous sur www.cnh.com
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